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MỞ ĐẦU 

1. Tính cấp thiết của đề tài 

Trải qua gần 30 năm thực hiện đƣờng lối đổi mới và hơn 20 năm 

thực hiện Cƣơng lĩnh xây dựng đất nƣớc trong thời kỳ quá độ lên chủ nghĩa 

xã hội (năm 1991), đến nay Việt Nam đã thu đƣợc những thành tựu to lớn, 

hết sức quan trọng. Về phát triển kinh tế, đất nƣớc thoát khỏi khủng hoảng, 

kinh tế đạt tốc độ tăng trƣởng nhanh. Cơ cấu kinh tế chuyển biến tích cực 

theo hƣớng công nghiệp hóa, hiện đại hóa, gắn sản xuất với thị trƣờng. 

Thực hiện có kết quả chủ trƣơng phát triển nền kinh tế nhiều thành phần, 

phát huy ngày càng tốt hơn tiềm năng của các thành phần kinh tế. Thể chế 

kinh tế thị trƣờng định hƣớng xã hội chủ nghĩa dần dần đƣợc hình thành, 

kinh tế vĩ mô cơ bản ổn định. 

Trong thời đại ngày nay, hội nhập kinh tế quốc tế đã trở thành một tất 

yếu khách quan, và là xu thế của thời đại, có tác động mạnh mẽ tới mọi lĩnh 

vực trong đời sống kinh tế xã hội của các quốc gia. Nƣớc ta đã mở rộng quan 

hệ thƣơng mại với rất nhiều quốc gia và khối khu vực khác nhau trên thế giới, 

không phân biệt chế độ chính trị cũng nhƣ trình độ phát triển kinh tế. Trong 

đó, có những tổ chức kinh tế và thƣơng mại quốc tế, các tổ chức liên kết kinh 

tế và thƣơng mại đặc thù theo khu vực nhƣ khu mậu dịch tự do Bắc Mỹ 

(NAFTA), thị trƣờng chung Nam Mỹ (MERCOSUR), tổ chức hợp tác và phát 

triển kinh tế (OECD),…  

Quan hệ kinh tế thƣơng mại giữa Việt Nam và các nƣớc thành viên 

NAFTA ngày càng phát triển và có nhiều chuyển biến tích cực. Phát triển 

quan hệ hợp tác với các nƣớc thành viên NAFTA là chủ trƣơng đúng đắn của 

Đảng và nhà nƣớc ta, là bƣớc đi phù hợp với đƣờng lối phát triển kinh tế mới 

để tồn tại, phát triển, từng bƣớc hội nhập với nền kinh tế quốc tế và góp phần 

thu hẹp khoảng cách với các quốc gia khác trên thế giới. NAFTA là một thị 

trƣờng lý tƣởng cho tất cả các nƣớc phát triển đến các nƣớc đang phát triển 


